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DESCRIZIONE

Ingegnere meccanico con ampia esperienza nelle
vendite nel settore delle macchine per il packaging.
Sales Manager con forti capacità comunicative e di
negoziazione, esperto nella gestione delle relazioni
con i clienti e nella comprensione delle loro
esigenze. In grado di tradurre requisiti tecnici in
soluzioni personalizzate che generano valore e
favoriscono la crescita del business. Fluente in
inglese e italiano, con una conoscenza lavorativa del
tedesco.

ESPERIENZA

Crailsheim, Baden-Württemberg , Germania
Gen 2024 - Attuale

Sales Account Manager
Gerhard Schubert GmbH Verpackungsmaschinen

Molteno (Lecco) , Italia
Set 2021 - Dic 2023

Sales Engineer Manager
Cama Group

Molteno (Lecco) , Italia
Set 2016 - Ago 2021

Project Manager
Cama Group

Ossucio (Como), Italia
Mar 2016 - Ago 2016

Product Process Engineer
ABB

Calolziocorte, Lombardy, Italy
Gen 2015 - Dic 2015

Mechanical design engineer
Bonaiti Serrature S.P.A

ISTRUZIONE

Ott 2011 - Apr 2015

Master of Science M.Sc. , Ingegneria
meccanica
Politecnico di Milano

Ott 2005 - Feb 2010

Bachelor of Science B.Sc. , Ingegneria
meccanica
Islamic Azad University

COMPETENZE LINGUE

English
Livello avanzato

German
Livello base

Farsi
Madrelingua

CERTIFICATI E CORSI

(PMP) Project Management Professional (2022)

Introduzione alla conduzione di tubazioni nei pozzi di petrolio e gas (2016).

Lean Six Sigma Yellow belt (2020)

Diploma di qualifica professionale per l'utilizzo di macchine CNC di fresatura (2011).

Gestione dei clienti per incrementare le vendite
e rafforzare le relazioni commerciali.

•

Sviluppo di soluzioni di packaging su misura per
soddisfare efficacemente le diverse esigenze dei
clienti.

•

Coordinamento con i team di produzione per
garantire consegne puntuali e il rispetto degli
standard qualitativi.

•

Analisi delle tendenze di mercato per
identificare nuove opportunità di business e
favorire la crescita.

•

Guidato il team di ingegneria delle vendite per
raggiungere gli obiettivi di fatturato ed
espandere la quota di mercato.

•

Progettato soluzioni personalizzate di
macchinari per il packaging, migliorando la
soddisfazione dei clienti.

•

Collaborato con il reparto R&D per migliorare le
caratteristiche dei prodotti sulla base del
feedback dei clienti.

•

Implementato strategie di vendita che hanno
aumentato la fidelizzazione e l'acquisizione dei
clienti.

•

In qualità di Project Manager/Ingegnere ho
guidato progetti sia dal punto di vista gestionale
che tecnico.

•

Le mie competenze di gestione del tempo e dei
costi, insieme a capacità di leadership ed
esperienza nel lavoro di squadra, mi hanno
affidato la responsabilità di progetti complessi e
ad alto budget (oltre 2 milioni di euro) in aree
strategiche come Medio Oriente, Russia ed
Europa dell'Est.

•

Sono stato Key Account Manager dei progetti
Nespresso e Nestlé in CAMA.

•

Grazie a una solida rete di contatti e a forti
capacità di comunicazione e negoziazione, ho
supportato il team commerciale nel follow-up di
progetti strategici in Medio Oriente.

•

Analizzato e ottimizzato i processi produttivi per
migliorare l'efficienza e ridurre i costi.

•

Riprogettato linee di produzione automatizzate
per aumentare la produttività e l'affidabilità.

•

Esaminato e ridefinito i metodi di produzione
per soddisfare gli standard di qualità e le
tempistiche.

•

Guidato progetti per ottimizzare i flussi di lavoro
e implementare iniziative di miglioramento
continuo.

•

Progettato componenti di serrature utilizzando
SolidWorks per migliorare la funzionalità del
prodotto.

•

Assemblato prototipi per identificare e risolvere
efficacemente problemi meccanici.

•

Eseguito controlli qualità per garantire la
conformità alle specifiche di progetto.

•

Supportato il team tecnico nello sviluppo di
nuovi design e miglioramenti delle serrature.

•

Lecco , Italia Mashhad, Iran

Gestione Clienti•

Gestione delle vendite•

Lavoro di squadra e di gruppo, consapevolezza
multiculturale.

•

Ottimizzazione del processo produttivo•

Project Management•


